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Tecm FICHA DE ATENDIMENTO

CRM e Site Imobilidrio

Perfil do comprador

Registre o que o cliente procura. Use uma ficha por atendimento.

Nome do cliente Data do atendimento
WhatsApp / telefone E-mail, se necessario
Corretor responsavel Como conheceu seu trabalho?

O imovel que procura

Tipo de imdével Cidade / bairros de interesse

Quartos / suites Vagas Area desejada, se definida

O que nao pode faltar no imével?
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Tec m CONTINUAGCAO

CRM e Site Imobilidrio

Condicoes e proximos passos

Nome do cliente / referéncia da ficha

Faixa de orcamento informada Quando pretende comprar?

Forma de pagamento prevista / o que falta confirmar

Imdveis apresentados ou selecionados (referéncias / links)

Duvidas, restricdes e informacdes pendentes

Préxima acao combinada Data do préximo retorno

Guarde a ficha com os registros do atendimento. Preencha apenas os dados necessarios para

acompanhar a busca do cliente.
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TECIMOB / MATERIAIS GRATUITOS

CONHECA O TECIMOB

O perfil certo.
Os imodveis compativeis.

Leve as informacdes desta ficha para o CRM do Tecimob e acompanhe
a busca do cliente.

01 Registre o perfil de interesse

Relna regido, faixa de preco e caracteristicas procuradas no cadastro
do cliente.

02 Encontre compatibilidades

O Radar de Oportunidades identifica iméveis compativeis com o perfil
de interesse registrado.

03 Retome a conversa com contexto

Consulte as opcoes, selecione o que faz sentido e acompanhe anotacdes
e préximos retornos.

Conhecer o Tecimob
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https://tecimob.com.br/
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